
SAE Ventes  
Durant SAE nous avons dû créer des objets qui ont pour but de nous aider à la vente de produits 
locaux qui on été choisis à l’avance. Comme on peut le voir on a dû créer des cartes de visite a 
nos noms et un tableau tarifaire avec des tarifs déjà définis de plus nous avons parlé en HT car 
nous vendions à des professionnels.  

  

Le fait de créer cela nous a permis de nous mettre dans le rôle d’une vraie commerciale avec 
des documents techniques et la création d’un plan de vente pour le déroulement de l’entretien.  

 



Comme vous le voyez au-dessus nous avons dû apprendre les gouts et les contenances de 
chaque produit pour réaliser une meilleure vente. De plus nous avons créé un flyer avec les 
infos de l’entreprise pour pouvoir la faire découvrir à nos clients et cela était d’une grande aide.  

Le souci majeur que j’ai trouvé c’est que la vente était au final tout le temps conclut nous 
n'avions pas de refus c’était dommage. Le point fort c’est que, nous avions tous une objection 
et elle était différente à chaque passage.   

  


