
SAE Ventes  
Durant cette SAE nous avons créé une proposition commerciale pour nos clients nous étions 
commerciales pour des baies vitrées et des terrasses. De plus nous étions en binôme pour 
réaliser cela.  

 
Comme vous le constatez voici la première page de notre offre commerciale les deux suivantes 
sont consacrées à la solution écrite puis à l'offre chiffrée. Dans cette première page nous 
expliquons le projet et comment nous l’avons pensé et cela sera remis au client. 



 

Ici nous voyions la solution décrite pour une meilleure compréhension du client et qu’il est une 
idée de la quantité de matériel dont nous allons avoir besoin. 

  

Pour finir nous avons mis un tableau avec la dénomination des produits, la quantité, les 
dimensions et les prix unitaire HT et le prix global HT. De plus nous avons mis le total en HT 



car nous travaillons avec des professionnels et la quantité totale de produit. Pour finir nous 
sommes obligés de réserve une place a la signature et la mention « bon pour accord ».   


