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Actuellement en Master Business Development a I'ICD Business
School, je recherche une alternance dés septembre 2025 (rythme 3
semaines entreprise / 1 semaine école). Mon objectif : m'investir
dans une mission commerciale structurante, au sein d'une entreprise

ou je pourrai développer des compétences stratégiques et
relationnelles solides.

DORIAN
SAINT-AMANS

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES
3) 21 ans 3 Permis B +

STAGE ASSISTANT RECHERCHE DE PARTENARIAT - RESTAURANT
g DU COEUR (6 SEMAINES)

Novembre 2024

o
& CONTACT

J'ai mené des actions de prospection pour développer des

partenariats stratégiques et participé a l'organisation de projets

solidaires. Mon rble comprenait également 'aménagement d'espaces

adaptés pour les enfants ainsi que la gestion et le suivi des

collaborations commerciales.

Téléphone

06 69 14 79 31 a’ STAGE A'SSISTANT COMMUNICATION SUPPORT - DECATHLON
MONTREAL (2 MOIS)

Email Avril-Mai 2024

doriansaintamain@gmail.com Jai assuré la gestion des stocks et I'analyse des ventes du rayon
running, tout en participant a la stratégie de communication du
magasin de Boisbriand. J'ai concu des supports visuels (PLV & ILV),
31700 Blagnac analysé les sites concurrents et contribué a I'adaptation de la charte

Adresse

graphique. Mon rble impliquait également I'organisation de
rencontres avec des partenaires locaux et la participation a des
réunions stratégiques.

&% FORMATIONS

Master programme grande @ STAGE CONSEILLER CLIENTELE - CAISSE D’EPARGNE
école - ICD BUSINESS SCHOOL
2025-2027

Mars 2025 - Juin 2025

J'ai conseillé et accompagné les clients sur leurs besoins bancaires,

géré des opérations courantes et contribué a la fidélisation grace a
IUT DE TARBES,

BUT Technique de

une approche proactive et commerciale.

commercialisation EXPERIENCES EXTRASCOLAIRES R
2022-2025 Al
Lycée Léon Blum, J'ai encadré une équipe de football U9 durant la saison 2021-2022,

développant ainsi mon sens du leadership. Depuis juin 2021, je gére

Villefranche de Lauraguais
voie technologique

un patrimoine locatif familial en assurant la mise en location, la
sélection des dossiers, la négociation et le suivi des baux. J'ai
Specialité Marketing également acquis une expérience terrain en job d'été chez Demeco et
2020-2022 exercé des responsabilités en tant que représentant des éléves a six

reprises, de la 6eme a I'lUT.
Lycée Notre-Dame de

Garaison, Monléon-Magnoac PASSION /| COMPETENCES

<4
2019-2020 Y
Z Jg‘ Exploration Hard Skills : Prospection BtoB, négociation,
COMPETENCES musicale gestion de la relation client, création de
LINGUISTIQUE contenu digital, SEO, WordPress, suite

‘ / Polar & cinéma Office

c . d'auteur

Anglais Niveau B2 Soft Skills : Autonomie, leadership, sens du
Espagnol Niveau B1 A Football relationnel, capacité d'adaptation, esprit

d'analyse



https://www.linkedin.com/in/dorian-saint-amans-390066299/

